
・コロナで展示会（リアル開催）減少
・ポスティングの効果が薄い
・コロナで訪問営業が出来ない

オンラインによる商品説明会の開催 報告

自社商材をアピール出来るか？





講 師 株式会社サワヤ 喜根井 康太様

サポート クボタ金属㈱ 多田 岩瀬 大塚 常務 関口

募 集 手 段

以前 帝国データバンクより入手した名簿（関東県内優良企業） Ｄ Ｍ ６３５件

元請・同業者・商工会議所・その他

ＪＣＷ 会員の皆様（お知り合い方）



第一部 令和４年 ８月 ５日（金） ＡＭ１０時～１０時４５分 参 加 ６社

第二部 令和４年 ８月 ５日（金） ＰＭ１４時～１４時４５分 参 加 ３社

第一部 令和４年 ８月２６日（金） ＡＭ１０時～１０時４５分 参 加 ２社

第二部 令和４年 ８月２６日（金） ＰＭ１４時～１４時４５分 参 加 ４社

ＤＭ（６３５件）からの参加者 ３社（０．４７％）

１社 タカムラ産業様（栃木県大田原市）冷えルーフの販売に興味を示し
今日現在 見積 ３件の実績があります。

参 加 者

合 計 １５社



セミナー終了後 アンケート







セミナー開催 反省点

・申し込み者へ招待メールが届いていなかった（メールアドレスの打ち間違い）

・チラシ作成（１か月）→プリントパック依頼・原稿（２週間）→袋詰め（１週間）→郵便局発送（１週間）

（セミナーの開催日を決定してから準備に２ヶ月ぐらい掛かってしまった） 費用は６万程度

・アフターフォローをしていない

上記の事を改善し 最低でも年４回（春・夏・秋・冬）は冷えルーフをメインにセミナーを開催していきたい

以上でクボタ金属㈱セミナー開催のご報告を終了致します。
ご清聴 ありがとうございました

・講師が説明中 音声が出ていなく参加者の方からチャットで報告があった

・ＰＣの不具合（動作が遅いなど）など ・ＺＯＯＭで主催者側の招待に慣れていない


